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I. 2022 년 1 분기 실적(손익) 

□ 연결실적 요약 - 매출 595억원, 영업이익 25억원, 당기순이익 1억원으로 전년 

대비(YoY) 각각 11%, 8%, 흑자전환  

구분 (억원) 
연결 개별 

’22. 1Q ’21. 1Q YoY ’22. 1Q ’21. 1Q YoY 

Ⅰ. 영업수익 595 534 11% 550 520 6% 

    상품/제품매출 51 64 -20% 41 64 -36% 

  용역매출 543 470 16% 509 457 12% 

Ⅱ. 영업비용 570 511 12% 524 492 6% 

Ⅲ. 영업이익 25 23 8% 27 28 -6% 

Ⅳ. 금융손익 (22) (19) - (20) (15) - 

Ⅴ. 기타손익 (1) (4) - 0 (5) - 

Ⅵ. 세전이익 2 0 - 7 8 -21% 

Ⅶ. 법인세비용 0 1 -54% 1 2 -30% 

Ⅷ. 당기순이익 1 -4 - 5 7 -18% 



1. 연결실적 

구분 (억원) ’22. 1Q ’21. 1Q 전년대비 증감률 

매출액 595 534 61 11% 

한국전자금융 550 520 30 6% 

자회사 44 14 31 227% 

영업이익 25 23 2 8% 

EBITDA 173 147 25 17% 

영업외손익 (23) (23) - - 

세전이익 2 0 2  

법인세비용 0 1 -1  

당기순이익 1 -4 6 흑자전환 

 

□ 매출 – 주차사업 성장, 씨엠에스 금융권 물류사업 신규진입, 리얼허브/시큐어파킹 

신규 편입 등으로 전년대비 약 60억원(11%)이 증가한 595억원 달성  

 씨엠에스 : 진입장벽이 존재했던 기존 금융권 물류시장에 대한 지속적인 

진입시도를 통해 농협/국민/IBK 등 주요은행의 물류업무를 수주하며 외형성장, 2분기 

이후로도 추가적인 상승을 기대 

 기타 자회사 : ‘21 년 무노스 매각 및 오케이포스/나이스네트워크 등 티페이와의 

합병으로 연결 손익에서 제외되었으며, 전년도 영상보안 관련 기술력을 보유한 

리얼허브 인수로 향후 실적 증가와 함께 주차/키오스크사업과의 기술제휴 등 시너지 

제고를 추진 중  

 

□ 이익 – 개별회사별 전반적인 매출상승이 이익증가로 연결되어 전년대비 

영업이익/당기순이익이 각각 2억원, 6억원 증가 

 영업이익 : ‘21 년 수준인 5% 수준의 영업이익률을 유지하며 전년대비 2 억원 증가, 

다만 전년 1 분기 키오스크 관련 약 500 대의 벌크물량이 일시에 출하된 약 6 억원의 

영업이익 감안 시 전년대비 실질적으로는 약 8 억원 증가 

 순이익 : 전년대비 영업이익 증가와 연동하여 흑자전환 



 EBITDA : 영업이익 성장률인 8%를 크게 상회하는 16%의 성장으로 현금창출능력 

확대, EBITDA 마진율로 ‘21 년 28%에서 ‘22 년 29%로 소폭 증가 

 

2. 개별실적 

구분 (억원) ’22. 1Q ’21. 1Q 전년대비 증감률 

매출액 550 520 30 6% 

현금사업 등 362 371 -9 -2% 

주차/키오스크 188 149 39 26% 

영업이익 27 28 -2 -6% 

EBITDA 172 144 28 19% 

영업외손익 (20) (20) - - 

세전이익 7 8 -2 -21% 

법인세비용 1 2 -1 -30% 

당기순이익 5 7 -1 -18% 

 

□ 매출 – 주차사업이 1분기 누적기준 2,500site를 돌파하는 등 전사 성장을 견인하며 

전년대비 30억원(6%) 증가  

 현금 등 : 오미크론의 빠른 전파력으로 일일확진자 수가 30 만명을 넘어서며 

유동인구가 급감하여 점차 회복되던 현금수요가 전년대비 소폭하락 

 주차 등 : 철도/대학교/오피스 등 주차사업에서도 코로나 영향으로 기존 site 의               

매출하락이 있었으나, 운영 site 수 증가에 따른 적층형 성장으로 외형규모 확대 

 

□ 이익 – 코로나 타격을 신규사업 성장으로 방어하며 전년대비 소폭 감소한 

영업이익과 당기순이익 시현  

 영업이익 : ATM 사업 등에 대한 코로나 감소요인을 주차 등 비현금사업의 지속적인   

성장으로 상쇄  

 순이익 : 기준금리가 전년 1 분기 0.5%에서 금년 1 분기 1.25%로 상승함에 따라 

이자비용이 증가했으나, 기타 영업 외 비용 감소로 전년수준 순이익 유지 



 EBITDA : 영업이익은 전년수준으로 유지했으나, 투자(CAPEX)를 수반하는 

주차/키오스크사업에서의 성장으로 현금창출능력은 전년대비 28 억원이 증가한 

약 172 억원 시현 

 

II. 사업별 영업현황 

 

1. 현금사업 

□ 지난 2년간 Cash-less, 은행의 점포/ATM기기 축소 트렌드에 코로나 요인이 가중되어 

전사 실적 감소에 큰 영향을 끼쳤으나, 최근 코로나 회복과 함께 점두 등 

신규시장도 열리며 ATM사업 시장규모 축소를 일부 방어할 것으로 기대됨.  

 ATM : 코로나 영향에 따른 이용수요 하락으로 실적이 감소하였으나, 2 분기부터는 

코로나 정상화로 실적이 일시에 크게 개선되는 기져효과가 발생할 것으로 예상 

 일괄 : 주요은행의 디지털전환 정책과 연계한 영업점 업무 경감을 위해 은행 점포 

내 위치한 점두코너의 외주전환이 확대되는 추세로 현재 외주운영하고 있는 은행 

외에도 점두코너 외주전환을 시행하는 은행의 운영결과를 확인한 후 추가적으로 

도입을 계획하는 기관도 다수 

 물류/현송 : 전년 농협은행 수주를 시작으로 국민/기업은행 등 타 은행으로 확대 

중이며 경쟁사대비 안정적 재무구조 및 노사관계 등 당사 경쟁력을 기반으로 

지속적으로 점유율을 확대해나갈 수 있을 것으로 예상 

 

2. 주차사업 

□ ‘20년부터 지속된 코로나로 가동률 하락에 따른 매출감소, 대면영업 제약 등 부침이 

있었으나, Long-tail site확보에 전사 역량을 집중하여 중장기 성장기반 마련, 코로나 

회복과 함께 큰 폭의 이익성장 예상  

 Site : 코로나 기간동안 당사는 장기계약으로 이어질 수 있으며 당사 현장인프라 

활용이 가능한 중소형site를 확보하는 Long-tail 전략에 집중하여 영업전개. 추가적인 

인력투입 없이 매년 1 천 site 이상의 site 를 확보할 수 있는 기반 마련 
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 매출 : 지난 2 년간 지속된 코로나 영향으로 철도/대학교/오피스 등 대형 site 에서 

매출이 감소하며 성장률도 일부 정체되었으나, 금년에는 코로나 회복과 적층형 

성장으로 단일사업 기준으로 최대규모인 약 900 억원의 매출이 예상. 본격적으로 

전사 외형 및 이익 증가에 많은 비중을 차지할 것으로 예상 

 

 

 

 

 

 

 

 

3. 키오스크사업 

□ 버거킹, 빽다방 등 대형프랜차이즈 중심의 요식업종 키오스크시장과 중고 스마트폰 

회수 키오스크, 유통점 상품권 키오스크 등 특수형 시장에서의 절대적 우위 지속 

 사업개시 후 1 단계 요식업종 등 대형프랜차이즈, 2 단계 대형마트/백화점 상품권 

교환 및 중고폰 회수, 위락시설 티켓발권/온라인 예매 등 특수형 분야로 사업을 

확대해나갔으며, 현재는 무인매장 등을 대상으로 영상/보안/결제/출입통제 등을 

포함하는 토탈솔루션 제공을 목표로 사업 확대 진행 중 

 

 

 

 

 

 



4. 신규사업 

□ 전기차충전 사업 : 금년 초 무인주차사업의 성공사례를 바탕으로 

전기차충전사업(브랜드 ‘NICE Charger’)에 본격적으로 진출하여 불과 5개월이 

흘렀지만 단기간 내 많은 물량을 확보하였으며, 금년 6월 환경부가 주관하는 

‘전기자동차 완속충전시설 보조사업’에도 참가 신청(6월 중 사업자 발표 예정)   

 사업 런칭 후 3 개월만에 2,500 기 이상 확보하여 순차적으로 설치 중으로 3 년내 

4 만기 이상의 전기차충전기를 설치하여 향후 무인주차사업과 더불어 회사의 

핵심사업군으로 육성 계획 

* 주요 site 명 : 부산롯데월드, D 타워 서울포레스트, 여의도 현대차증권 등 

 

□ 영상솔루션사업 : 2021년에 공공기관/지자체 등에 특화된 영상통합관제솔루션을 

제공하는 리얼허브㈜를 인수하여 지능형영상관제(AI관제) 솔루션을 확보. 최근 

급증하고 있는 무인매장에 대한 통합관리솔루션과 지차제가 추진하고 있는 

스마트시티 등으로 진출 예정. 또한, 지자체/공공기관에 구축한 VMS(이기종카메라 

통합관제) 기술을 아파트향으로 개발 중이며 상반기 개발완료 후 하반기부터 

본격적으로 영업 확대 예정 

<끝> 


